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Kampanjan aloitus 

Ryhmänvetäjän rekisteröityminen:

Ryhmänvetäjä: Aloita ryhmänne varainhankintakampanja 
rekisteröitymällä tiimisivuillemme
https://kannata.fi/rekisteroidy-ryhmanvetajaksi/

Kun olet vahvistanut sähköpostiisi saapuvan vahvistuslinkin 
saat ryhmänvetäjän tunnukset ja pystyt kirjautumaan 
tiimisivuillenne.

Luo kampanja juuri ennen myynnin aloittamista. 



Myyjien rekisteröityminen:

✓ Jaa rekisteröitymislinkki myyjille esimerkiksi ryhmän WhatsApp-
ryhmässä.
✓ Myyjä avaa linkin ja rekisteröityy nimellä ja sähköpostiosoitteella.
✓ Rekisteröityminen onnistuu myös kampanjatunnuksella ja PIN-koodilla.
✓ Rekisteröitymisen jälkeen myyjä saa omat tunnukset Meidän Tiimiin ja 
pääsee omaan myyntinäkymäänsä.

Huom! Ryhmänvetäjän ei tarvitse rekisteröityä erikseen myyjäksi – 
hän voi tehdä myös omat myyntinsä ryhmänvetäjän tunnuksilla.



Kampanjan luominen
Klikkaa ”Luo uusi kampanja” ja täytä 
kampanjan tiedot huolellisesti.

Kampanjan nimi: Anna kampanjalle 
nimi, josta ostaja tunnistaa heti kuka 
kerää rahaa ja mihin tarkoitukseen.

Esimerkiksi:
Lahden koulun 6 A – leirikoulu 2028 
Cheerjoukkueen lakumyynti
Porin koulun 5 B – hamam-
pyyhemyynti

Ryhmän nimi: Kirjoita tähän seuran/
joukkueen, koulun/luokan tai 
yhdistyksen nimi.

Tavoite: Aseta tavoitteeksi 
vähintään 400 €, jotta ilmaisen 
toimituksen minimimäärä täyttyy. 
Muutoin toimitusmaksu on 20 €.

Myyntiaika: Sopiva myyntiaika on 3–4 
viikkoa. Kampanjan päättymispäivän voi 
asettaa enintään neljän viikon päähän 
aloituksesta.

Tuotekategoria: Valitse myytävä 
tuotekategoria: All Stars, hamam-pyyhkeet 
tai metrilakut.

Myyntiesitteet: Valitse, myyttekö vain 
verkkokaupoissanne/ tulostatteko 
myyntiesitteet itse vai tilaatteko esitteet 
valmiina.

Lopuksi paina ”Luo kampanja”.

Kampanjan käynnistämiseen löydät 
Aineistot sivulta valmiin viestin, jonka 
voit lähettää ryhmän myyjille esimerkiksi 
WhatsAppissa.



Huom! Kampanjaan voi valita vain yhden tuotekategorian: All Stars, 
hamam-pyyhkeet tai metrilakut. 
Kategoriaa ei voi vaihtaa kampanjan luomisen jälkeen.

Kun kampanja on luotu, sille muodostuvat automaattisesti 
kampanjatunnus, PIN-koodi ja myyntilinkki. 
Ryhmänvetäjällä ja jokaisella myyjällä on oma henkilökohtainen 
myyntilinkki, jonka kautta tehdyt ostokset kirjautuvat oikealle myyjälle.

Myyntimateriaalit löytyvät Meidän Tiimistä kohdasta Aineistot. 
Voitte ladata ja tulostaa tarvitsemanne myyntikuvastot. 

Myyjäpalkkio!

Kun myyt Meidän Tiimin kautta vähintään 
200 €, saat palkinnoksi 650 g 
irtokarkkipussin.
Kun myyt vähintään 400 €, saat super 
karkkipalkinnon – kaksi isoa 
irtokarkkipussia!

Palkinto on myyjäkohtainen. 



Myyntien tallentaminen

Myyntien manuaalinen tallentaminen:

Myyjä voi tallentaa esimerkiksi kasvotusten tai paperisella myyntilistalla 
saamansa tilaukset Meidän Tiimiin.

1. Kirjaudu Meidän Tiimiin omilla tunnuksillasi.
2. Valitse Ostokset → Lisää ostos.
3. Lisää ostajan tilaamat tuotteet ja määrät.
4. Siirry kohtaan Ostos ja täytä tilaajan tiedot. Kaikkia tietoja ei tarvitse 
täyttää.
5. Tallenna ostos. Oma myyntisummasi ja ryhmälle kertyvä ansio 
päivittyvät heti.

Myyntien seuranta:

Ryhmänvetäjä näkee kaikkien myyjien myynnit reaaliaikaisesti. Myyjät 
näkevät vain omat myyntinsä.
Myyjän kannattaa tarkistaa omat myyntinsä ennen kampanjan 
päättymistä.
Ryhmänvetäjän ei tarvitse rekisteröityä erikseen myyjäksi. Hän voi 
kirjata myös omat myyntinsä ryhmänvetäjän tunnuksilla.



Myyjäkohtainen verkkokauppa

Jokainen myyjä saa oman verkkokaupan, jossa ovat kaikki kampanjaan 
valitun tuotekategorian tuotteet. 
Verkkokaupan kautta tehdyt tilaukset kirjautuvat automaattisesti myyjän 
myynteihin ja tuotteet toimitetaan ryhmätoimituksen mukana.

Ostaja voi maksaa kahdella tavalla:
1. MobilePay:
Ostaja maksaa tilauksen heti verkkokaupassa MobilePaylla.
2. Maksu sovitaan myyjän kanssa
Ostaja voi maksaa esimerkiksi MobilePaylla, käteisellä tai tilisiirrolla 
suoraan myyjälle.

Jaa verkkokauppasi helposti:
Oma myyntilinkki voidaan jakaa suoraan WhatsAppilla tai sähköpostilla 
tai kopioida ja jakaa esimerkiksi Instagramissa, Messengerissä tai muissa 
kanavissa.
Myyjän ei tarvitse keksiä myyntiviestiä itse – Aineistot sivulla on valmiita 
viestipohjia oman verkkokaupan jakamiseen WhatsAppissa ja muissa 
kanavissa.

Ostaja voi tilata myös suoraan noutopisteeseen
Ostaja voi valita 6 € noutopistetoimituksen, kun tilauksen arvo on 
vähintään 40 €. Tilaus lähetetään, kun ryhmänvetäjä tekee kampanjan 
lopputilauksen.

No niin...
Jaetaanpa meidän 

myyntilinkki Minna-mummille, 
Keijo-kummille, Tilda-tädille...

Ostoksille siitä!



Toiminnot

Meidän Tiimin toimintovalikosta löydät kampanjan tärkeimmät 
toiminnot: kampanjan tiedot, ostokset, myynnit, myyjät, 
lopputilauksen ja kampanjan muokkauksen.
Mobiilissa saat valikon auki nuolesta.

Tilauksen lähettäminen:

1. Muistuta myyjiä kampanjan päättymisestä pari päivää ennen viimeistä 
myyntipäivää (Vinkki! Katso Aineistot kohdasta valmiita tekstipohjia)
2. Kun olet varmistanut että kaikki myyjät ovat saaneet myyntinsä 
valmiiksi, siirry kohtaan Lopputilaus.
3. Täydennä lopputilauksen tiedot, kuten toivottu toimitusaika ja 
mahdolliset muut tilaukseen liittyvät huomiot.
4. Lähetä lopputilaus. Tämän jälkeen näet tilauksen kohdassa 
Kampanjatilaukset, josta tiedot voi myös tulostaa.
Pakkaamme All Stars tuotteet valmiiksi myyjäkohtaisesti. Herkut 
ryhmänvetäjä jakaa myyjille nimettyihin kasseihin.

Anna palautetta  
Kuulemme mielellämme, miten kampanjanne sujui. Voit antaa palautetta 
samalla, kun lähetät lopputilauksen.



Lämmin kiitos kun 
teette yhteistyötä 

kanssamme!

Vaivatonta varainhankintaa




